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COMPRAVENDITA E
PROFILI LEGALI :
VADEMECUM PER IL
VENDITORE

BUSINESS SKILLS

. —
o R
B mve
b I'.
mma

o ]

- r-'-
4
R 1]
-
L]
B

A

iR
u ki

E
.

i

T i

@@ ASSOLOMBARDA

IR T

L] -
= -
i o e
iy e = -
s =
-
|
i
- I
E
Et
= o
- -
-
' N
fal i
5 i
I
!
-
. &




&ﬂ@ ASSOLOMBARDA

SOCIETA BENEFIT

DESCRIZIONE

Il corso ha I'obiettivo di dare al venditore le informazioni relative a diritti, obblighi, responsabilita e vincoli
nascenti dal contratto di vendita di merci e materie fin dalla fase delle trattative per poter gestire al meglio la
propria posizione anche in caso di eventuale contenzioso con il cliente

REFERENTI

DATE E PREZZI

ATTUALMENTE DISPONIBILE SOLO PER LA FORMAZIONE IN AZIENDA

Compravendita e profili legali : vademecum per il venditore
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