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GUADAGNARSI LA P
FEDELTA DEL CLIENTE- = -
TUTTO QUELLO CHE = T
SERVE, TUTTO QUELLO L
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SOCIETA BENEFIT

DESCRIZIONE

lllustrare in modo analitico metodologie e strumenti che puntano a fidelizzare la clientela, a dare piu valore
allo scambio commerciale e rendere piu soddisfacente il rapporto.

REFERENTI

DATE E PREZZI

ATTUALMENTE DISPONIBILE SOLO PER LA FORMAZIONE IN AZIENDA

Guadagnarsi la fedelta del cliente - Tutto quello che serve, tutto quello che bisogna sapere
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