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PERSUASIVE SPEAKING

BUSINESS SKILLS
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SOCIETA BENEFIT

DESCRIZIONE

Come aprire un canale di comunicazione, attrarre e mantenere I'attenzione, ottenere il consenso entusiasta
tramite un uso mirato della lingua e delle tecniche di comunicazione

REFERENTI

DATE E PREZZI

ATTUALMENTE DISPONIBILE SOLO PER LA FORMAZIONE IN AZIENDA

Persuasive Speaking
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