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SOCIETA BENEFIT

DESCRIZIONE

Processi d’acquisto piu comparativi, vendite via internet, crescita dei costi della vendita personale sono tutti
fenomeni che rendono piu complesso il ruolo del venditore. Il seminario indica al venditore come operare in
questo contesto evolutivo per aumentare il "valore" delle attivita svolte. Verranno proposte le tecniche e le
metodologie per identificare opportunita, obiettivi, priorita € comportamenti utilizzando al meglio il tempo e le
energie personali e sviluppando una "vendita intelligente".
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Il ruolo del venditore di successo nell’era dell’e-commerce
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