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NEGOTIATION - CORSO
PRATICO IN INGLESE PER
LA GESTIONE DELLE
ATTIVITA COMMERCIALI (
6 MODULI)

BUSINESS SKILLS
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&ﬂ@ ASSOLOMBARDA

SOCIETA BENEFIT

DESCRIZIONE

Il corso, in collaborazione con Just Legal Services-Scuola di Formazione Legale- ed il contributo di Canning
Italia, si sviluppa in 6 incontri pomeridiani che percorrono le principali fasi di una trattativa commerciale dalla
sua nascita alla stipulazione dell’accordo, alla gestione della clientela e alla risoluzione di eventuali
controversie. ATTENZIONE: L’iscrizioni per I'intero progetto(6 pomeriggi) deve essere fatta iscrivendosi ad
ogni singolo modulo.

REFERENTI

DATE E PREZZI

ATTUALMENTE DISPONIBILE SOLO PER LA FORMAZIONE IN AZIENDA

NEGOTIATION - Corso pratico in inglese per la gestione delle attivita commerciali ( 6 moduli)
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