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DESCRIZIONE

Come impostare una tratattiva commerciale di successo in ambito internazionale. Esercitazioni pratiche.

REFERENTI

DATE E PREZZI

ATTUALMENTE DISPONIBILE SOLO PER LA FORMAZIONE IN AZIENDA

NEGOTIATION - Corso pratico in inglese per la gestione delle attivith commerciali - (3° modulo) - NEGOTIATION & CULTURE
1
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